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Wir sind eine kleine und dynamische Business Unit innerhalb der LISTA Gruppe, die führerlose Transportsysteme vertreibt. 
Wir haben verschiedene Systeme, welche ganze Produktionen automatisieren. Das perfekte Zusammenspiel von Mechanik, 
Elektronik und Software macht’s möglich. Infolge unserer Wachstumsziele suchen wir für unser Verkaufsteam eine initiative, 
motivierte und selbständige Persönlichkeit als 

GEBIETSVERKAUFSLEITER (m/w/d) 
FÜR DEN GROSSRAUM SALZBURG 

DEIN PROFIL 
 Hohe Kundenorientierung, Eigenmotivation, sowie 

Verhandlungsgeschick, Erfolg ist für Dich wichtig 
 Rasche Auffassungsgabe sowie technisches Ver-

ständnis und räumliches Vorstellungsvermögen 
 Sicheres Auftreten sowie verkäuferisches Flair 
 Technische Grundausbildung mit kaufmännischer 

Weiterbildung oder kaufmännische Grundausbildung 
im industriellen Umfeld mit technischem Flair 
 Aussendiensterfahrung im Investitionsgüterbereich 
 Stil- und verhandlungssicheres Deutsch (Wort und 

Schrift), Englisch von Vorteil 
 CAD-Kenntnisse vorteilhaft 

Du arbeitest gerne mit Übersicht und Effizienz? Willkommen bei LISTA! Als führender Hersteller von Lager- und 
Betriebseinrichtung haben wir nicht nur das passende Produktportfolio, sondern auch den optimalen Arbeitsplatz 
für Dich. Denn bei LISTA entfaltest Du Deine Fähigkeiten mit einem hohen Mass an Eigenverantwortung und indi-
viduellen Entwicklungsmöglichkeiten in einem wertschätzenden, innovativen und zukunftsorientierten Unterneh-
men. Zeit, sich kennenzulernen. Wir freuen uns auf Dich. 

DEINE CHANCE 
Es erwartet Dich eine dynamische Business Unit mit einem jungen Team, welches mit einer "Can Do-Mentalität" arbeitet. 
Du erhälst die Chance, in einer abwechslungsreichen und spannenden Tätigkeit im Investitionsgüterbereich, Verantwor-
tung zu übernehmen und dadurch massgeblich zum Erfolg der Unternehmung beizutragen. Wir bieten Dir eine unbefris-
tete Anstellung, eine leistungsgerechte Bezahlung ab € 50.000 p.a. und einen Firmen-PKW. Du kannst Dein technisches 
wie auch kaufmännisches und vorallem verkäuferisches Können bei uns unter Beweis stellen. 

DEINE AUFGABEN 
 Steigerung des Umsatzes und des Marktanteils 
 Absatz-, Umsatz- und Kundenverantwortung 
 Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen 
 Führen von Verkaufsverhandlungen sowie Verkaufen 

von individuellen Kundenlösungen 
 Markt- und Konkurrenzbeobachtung 
 Angebotserstellung mit modernen Tools 
 Enge Zusammenarbeit mit dem Projektplanungsteam 

Du bist für den Aufbau und Verkauf des Produktsortiments (Lagerlifte und fahrerlose Transportsysteme) der neu geründeten 
LISTA-Division „Smart Solutions“ für ganz Österreich zuständig. 


